
I N T E R N AT I O N A L  S A L E S  M A N A G E M E N T   W O C H E N S T U N D E N  / S E M E S T E R ( E C T S - C r e d i t s * )  

5 6 7 8  

FA C H -  U N D  M E T H O D E N K O M P E T E N Z

International Marketing
Sales Marketing I 1 (2)
Sales Marketing II 1 (2)

Sales- und Distributionsmanagement
Sales Management I 1 (3)
Sales Management II 2 (4)
Sales Management III 1 (2)
Distributionssysteme, Supply Chain 1 (2)

Querschnittsthemen
Interkulturelle Kompetenz & Beziehungsmanagement 2 (3)
Rechtliche Aspekte des internationalen Vertriebs 1 (2)

International Finance & Controlling
Internationales Vertriebscontrolling 1 (2)
Preismanagement & Absatzfinanzierung 1 (2)

E X T R A F U N K T I O N A L E  K O M P E T E N Z E N

International Topics 5 (7)

S U M M E  P R O  S E M E S T E R 4 (8) 4 (8) 4 (8) 5 (7)

W I R T S C H A F T S -  U N D  U N T E R N E H M E N S R E C H T W O C H E N S T U N D E N  /  S E M E S T E R ( E C T S - C r e d i t s * )

5 6 7 8  

FA C H -  U N D  M E T H O D E N K O M P E T E N Z

Vertragsrecht & Rechtsdurchsetzung
Rechtliche Aspekte des Vertragsabschlusses 2 (4)
Leistungsstörungen 2 (4)
Vertriebsrecht 1 (2)
Nationale & internationale Rechtsdurchsetzung 1 (2)

Mergers & Acquisitions
M&A: Strategie & Prozess 1 (2)
M&A: Controlling, Finance & Unternehmensbewertung 1 (2)
M&A: Rechtliche Perspektive 1 (2)
M&A: Post Merger Integration 1 (2)

Internationales Recht
Grundzüge des Europarechts 1 (2)

Wettbewerbsrecht
Wettbewerbs- und Kartellrecht 1 (2)

E X T R A F U N K T I O N A L E  K O M P E T E N Z E N

International Topics 5 (7)

S U M M E  P R O  S E M E S T E R 4 (8) 4 (8) 4 (8) 5 (7)

s t u d i e n p l a n
h a u p t s t u d i u m  |  m i n o r.
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* ECTS - European Credit Transfer System
** Eine Semesterwochenstunde (SWS) entspricht 16 Unterrichtseinheiten (UE), das entspricht einem Unterrichtsblock zu 2 Tagen à 8 UE 




