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Informationsmanagement
Strategisches Informationsmanagement 2 (4)
Neue Medien und IT-Entwicklungen 2 (4)

Wissensmanagement
Grundlagen und Methoden des Wissensmanagements 2 (4)
Wissenscontrolling 2 (4)

Begleitmaßnahmen
Steuern von Veränderungen in IT- und Wissensmanagement 2 (4)
Controlling in IT-Projekten 2 (4)
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Vertragsrecht und Rechtsdurchsetzung
Rechtliche Aspekte des Vertragsabschlusses 2 (4)
Leistungsstörungen 2 (4)
Vertriebsrecht 2 (4)
Nationale und Internationale Rechtsdurchsetzung 1 (2)

Grundzüge des Europarechts 1 (2)

Wettbewerbsrecht
Wettbewerbsrecht im engeren Sinn 1 (2)
Kartellrecht 1 (2)

Rechtsformen unternehmerischen Handelns
Unternehmensgründung, Umgründung, Beteiligung und Kooperation 1 (2)
Internationales Steuerrecht 1 (2)
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International Marketing
Sales-Marketing 1: Basics 1 (2)
Sales-Marketing 2: Umsetzung 1 (2)

Sales Management und Distribution
Supply Chain Management 1 (3)
Distributionssysteme 1 (3)
Sales Management 3 (5)

Querschnittsthemen
Interkulturelle Kompetenz und Relationship Management 2 (3)
Rechtliche Aspekte des internationalen Vertriebs 1 (2)

International Finance und Controlling
Internationales Vertriebscontrolling und Budgetierung 1 (2)
Internationale Absatzfinanzierung 1 (2)
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Ökonomisches Umfeld und Märkte
Geld- und Kapitalmarkt in Theorie und Praxis I 2 (4)
Geld- und Kapitalmarkt in Theorie und Praxis II 1 (2)

Finanzdienstleister und Institutionen
Finanzdienstleister und Institutionen im Wandel I 2 (4)
Finanzdienstleister und Institutionen im Wandel II 2 (4)

Produkte und Dienstleistungen
Produkte und Dienstleistungen im Firmenkundengeschäft I 1 (2)
Produkte und Dienstleistungen im Firmenkundengeschäft II 2 (4)
Produkte und Dienstleistungen im Privatkundengeschäft  2 (4)
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* ECTS - European Credit Transfer System
** Eine Semesterwochenstunde (SWS) entspricht 16 Unterrichtseinheiten (UE), das entspricht einem Unterrichtsblock zu 2 Tagen a 8 UE 
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